Juicios Evaluativos
Se adjunta juicios evaluativos de las fichas:
v' 1966740, Gestidén Bancaria y de Entidades Financieras
v' 1966755, Gestion Bancaria y de Entidades Financieras
v' 1996403, Gestidén Bancaria y de Entidades Financieras

Los Juicios evaluativos de la ficha 2143082 se generan finalizando el mes de
agosto, una vez los aprendices entreguen las evidencias requeridas.



Reporte de Juicios de Evaluacion

Fecha del Reporte:
Ficha de Caracterizacién:
Cégigo:
Version:

Denominacion:
Estado de la Ficha de Caracterizacion:
Fecha Inicio:

Fecha Fin:

Modalidad de Formacién:

Regional:

Centro de Formacion:

01/08/2020
1966740

121202

101

GESTION BANCARIA Y DE ENTIDADES FINANCIERAS
EN EJECUCION

07/10/2019

06/10/2021

PRESENCIAL

19 - REGIONAL CAUCA

9307 - CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

Tipo de Documento | Numero de Documento | Nombre [Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion | Funcionario que registro el juicio evaluativo

71 1002777241 ANGIE NATALIA| PERAFAN BRAVO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDOPRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

71 1002777241 ANGIE NATALIA| PERAFAN BRAVO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

71 1002777241 ANGIE NATALIA| PERAFAN BRAVO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002796861 LEIDER CRUZ ERAZO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS POR EVALUAR EL APRENDIZ SOLICITO APLAZAMIENTO
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002796861 LEIDER CRUZ ERAZO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | POR EVALUAR EL APRENDIZ SOLICITO APLAZAMIENTO
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002796861 LEIDER CRUZ ERAZO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR GLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERAGION DE [POR EVALUAR EL APRENDIZ SOLICITO APLAZAMIENTO
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

71 1002806286 EMILY JINETH MACIAS CATUCHE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

71 1002806286 EMILY JINETH MACIAS CATUCHE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

71 1002806286 EMILY JINETH MACIAS CATUCHE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002834599 ANYELA ASTRID BOLANOS GAVIRIA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002834599 ANYELA ASTRID BOLANOS GAVIRIA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002834599 ANYELA ASTRID BOLANOS GAVIRIA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1002957585 NORLEADDY ANDREA MUNOZ ZEMANATE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1002957585 NORLEADDY ANDREA MUNOZ ZEMANATE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1002957585 NORLEADDY ANDREA MUNOZ ZEMANATE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1004716168 DIEGO ARMANDO MUNOZ NOGUERA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1004716168 DIEGO ARMANDO MUNOZ NOGUERA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1004716168 DIEGO ARMANDO MUNOZ NOGUERA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1006849195 YEISSON ANDRES LONDONO YASCUARAN EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDOPRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1006849195 YEISSON ANDRES LONDONO YASCUARAN EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1006849195 YEISSON ANDRES LONDONO YASCUARAN EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1007785108 JHON ALEXANDER MORALES TUNUBALA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1007785108 JHON ALEXANDER MORALES TUNUBALA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1007785108 JHON ALEXANDER MORALES TUNUBALA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION DE | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1059914895 JEFFERSON JARAMILLO LARRAHONDO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS POR EVALUAR ESTA EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1059914895 JEFFERSON JARAMILLO LARRAHONDO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | POR EVALUAR ESTA EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1059914895 JEFFERSON JARAMILLO LARRAHONDO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR GLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERAGION DE [POR EVALUAR ESTA EN PROCESO DE DESERCION
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1059917123 PAOLA ANDREA DIAZ ALBAN EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDOPRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1059917123 PAOLA ANDREA DIAZ ALBAN EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

cC 1059917123 PAOLA ANDREA DIAZ ALBAN EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 573007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENGIALES PARA LA GENERACION D |APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cC 1061544819 LEYDER YESID SANCHEZ BENACHI EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS POR EVALUAR AL 1 DE AGOSTO EL CLIENTE NO HA CUMPLIDO CON LAS EVIDENCIAS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

cC 1061544819 LEYDER YESID SANCHEZ BENACHI EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS 273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS | POR EVALUAR AL 1 DE AGOSTO EL CLIENTE NO HA CUMPLIDO CON LAS EVIDENCIAS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y




cc 1061544819 LEYDER YESID SANCHEZ BENACHI EN FORMACION
cC 1061721273 HAMILSON DANIEL (ORDONEZ MARTINEZ EN FORMACION
cC 1061721273 HAMILSON DANIEL (ORDONEZ MARTINEZ EN FORMACION
cC 1061721273 HAMILSON DANIEL (ORDONEZ MARTINEZ EN FORMACION
cc 1061734194 MARIA CAMILA ZAMBRANO JOAQUI EN FORMACION
cc 1061734194 MARIA CAMILA ZAMBRANO JOAQUI EN FORMACION
cc 1061734194 MARIA CAMILA ZAMBRANO JOAQUI EN FORMACION
cc 1061745946 JESSICA ALEJANDRA MELO LASSO EN FORMACION
cc 1061745946 JESSICA ALEJANDRA MELO LASSO EN FORMACION
cc 1061745946 JESSICA ALEJANDRA MELO LASSO EN FORMACION
cC 1061761729 ANA MERCEDES HURTADO EN FORMACION
cC 1061761729 ANA MERCEDES HURTADO EN FORMACION
cC 1061761729 ANA MERCEDES HURTADO EN FORMACION
cC 1061773456 DIANA KATERINE VELASCO CAICEDO EN FORMACION
cC 1061773456 DIANA KATERINE VELASCO CAICEDO EN FORMACION
cC 1061773456 DIANA KATERINE VELASCO CAICEDO EN FORMACION
cc 1061785932 ERIKA ALEXANDRA GUERRERO BRAVO EN FORMACION
cc 1061785932 ERIKA ALEXANDRA GUERRERO BRAVO EN FORMACION
cc 1061785932 ERIKA ALEXANDRA GUERRERO BRAVO EN FORMACION
cc 1061788077 ANGELICA MARIA ALEGRIA ALEGRIA EN FORMACION
cc 1061788077 ANGELICA MARIA ALEGRIA ALEGRIA EN FORMACION
cc 1061788077 ANGELICA MARIA ALEGRIA ALEGRIA EN FORMACION
cc 1061805726 ALEX FRANCISCO GUTIERREZ ALBAN EN FORMACION
cc 1061805726 ALEX FRANCISCO GUTIERREZ ALBAN EN FORMACION
cc 1061805726 ALEX FRANCISCO GUTIERREZ ALBAN EN FORMACION
cc 1061809411 LEYDY JOHANNA PALECHOR CHICANGANA EN FORMACION
cc 1061809411 LEYDY JOHANNA PALECHOR CHICANGANA EN FORMACION
cc 1061809411 LEYDY JOHANNA PALECHOR CHICANGANA EN FORMACION
cc 1061818362 BREYNER ALEXIS SILVA ACOSTA EN FORMACION
cc 1061818362 BREYNER ALEXIS SILVA ACOSTA EN FORMACION
cc 1061818362 BREYNER ALEXIS SILVA ACOSTA EN FORMACION
cc 1061818671 DELGADO MUTIZ EN FORMACION
cc 1061818671 DELGADO MUTIZ EN FORMACION
cc 1061818671 SARA JHAELE DELGADO MUTIZ EN FORMACION
cc 1061820689 JOAN SEBASTIAN RAMOS UZURIAGA EN FORMACION
cc 1061820689 JOAN SEBASTIAN RAMOS UZURIAGA EN FORMACION
cc 1061820689 JOAN SEBASTIAN RAMOS UZURIAGA EN FORMACION
cc 1061821305 ANDREA SOLARTE EN FORMACION
cc 1061821305 [ANDREA EN FORMACION
cc 1061821305 ANDREA EN FORMACION

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

POR EVALUAR

AL 1 DE AGOSTO EL CLIENTE NO HA CUMPLIDO CON LAS EVIDENCIAS

bacocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

cocouuEATO. DD CEOUIN DO TICA ST IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

lecowcinc ne acicona conac coTpaATE e IMCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

cocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

coEouuEATO. DD CEOUIN DO TICA ST ITIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEoe INCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
[APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

POR EVALUAR

AL 1 DE AGOSTO EL CLIENTE NO HA CUMPLIDO CON LAS EVIDENCIAS

coEouuEATO. DD CEOUIN DO TICA ST ITIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

POR EVALUAR

AL 1 DE AGOSTO EL CLIENTE NO HA CUMPLIDO CON LAS EVIDENCIAS

lecowcinc ne scncona conac coTpaATEoe INCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

POR EVALUAR

AL 1 DE AGOSTO EL CLIENTE NO HA CUMPLIDO CON LAS EVIDENCIAS

bacocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

coEouuEATO. DD CEOUIN DO TICA ST ITIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEoe INCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

coconucaTO. DD CEOUIN DO TICA ST IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEoe INCTITIAIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

bcocanea
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GESTION BANCARIA Y DE ENTIDADES FINANCIERAS
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PRESENCIAL

19 - REGIONAL CAUCA

9307 - CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

[Tipo de Documento | Numero de Documento | Nombre [Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de que registro el juicio evaluativo
cC 1002805320 PAULA FERNANDA VELASCO VELASCO EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1002840735 FELIPE CARVAJAL JIMENEZ EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1002919659 JULIETH KATERINE GARCIA SALAZAR EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1002958347 JUAN JOSE GUAUNA MAJIN EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
71 1002966042 KEVIN ESTIVEN QUILINDO COLLAZOS EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1002967247 INGRID YINETH PIAMBA CRUZ EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1002975549 MARIA TRINIDAD QUINAYAS EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1003104083 DIEGO FERNANDO! MONTENEGRO PACHECO EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1003194792 ELIZABETH CUATIN ANACONA EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1004247349 JENNIFER CEBALLOS CONTA EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1005875613 JHOAN ALEXIS MONTARNO JALVIN EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA POR EVALUAR EL APRENDIZ AL 1 DE AGOSTO NO HA CUMPLIDO CON LAS EVIDENCIAS
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1007378624 YUDY MANUELA RODRIGUEZ GUERRERO EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1058789713 LEIDY LORENA NARVAEZ ANACONA EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA POR EVALUAR LA APRENDIZ AL 1 DE AGOSTO NO HA CUMPLIDO CON LAS EVIDENCIAS
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1061088287 LUIS OWEIMAR GRIJALBA FERNANDEZ EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1061760012 YANIETH ALEXANDRA MUNOZ CALDERON EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1061764394 LUISA FERNANDA ORDONEZ JIMENEZ EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA POR EVALUAR [ESTAEN PROCESO DE DESERCION
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1061764984 YONNY ANDERSON PALECHOR JAJI EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1061765689 YEFERSON ARIAS GUERRERO EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA POR EVALUAR EL APRENDIZ AL 1 DE AGOSTO NO HA CUMPLIDO CON LAS EVIDENCIAS
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1061786617 JUAN SEBASTIAN RENGIFO TAPIERO EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1061805807 CAROL YULIANA CARVAJAL URBANO EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1061807234 INGRITH JOHANA ZUNIGA LEITON EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1063817813 KEDIN DUVAN GIRON ZUNIGA EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA POR EVALUAR EL APRENDIZ AL 1 DE AGOSTO NO HA CUMPLIDO CON LAS EVIDENCIAS
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1084220045 JULIANA FERNANDA URCUQUI VELASCO EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
cC 1085663579 LAURA KATERINE ORTEGA URBANO EN FORMACION 2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA [APROBADO (CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
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2839 - ANALIZAR EL RIESGO CREDITICIO DE ACUERDO CON LAS POLITICAS  |272975 - APLICAR LOS CRITERIOS Y FACTORES DETERMINANTES PARA
INSTITUCIONALES Y NORMATIVIDAD VIGENTE. ESTABLECER LA SOLVENCIA ECONOMICA, MORAL Y LEGAL EN EL
(OTORGAMIENTO DEL CREDITO DE LOS CLIENTES DE ACUERDO A LOS
=
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GESTION BANCARIA Y DE ENTIDADES FINANCIERAS
EN EJECUCION

17/09/2019

17/09/2021

PRESENCIAL

19 - REGIONAL CAUCA

9307 - CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS
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273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS'

[APROBADO
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273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS'

[Tipo de Documento | Numero de Documento | Nombre [Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje
71 1002820676 DIEGO ANDRES FAJARDO ENRIQUEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
71 1002820676 DIEGO ANDRES FAJARDO ENRIQUEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
71 1002820676 DIEGO ANDRES FAJARDO ENRIQUEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
cC 1002835040 YULIETH FERNANDA RUIZ ORTIZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
cC 1002835040 YULIETH FERNANDA RUIZ ORTIZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
cC 1002835040 YULIETH FERNANDA RUIZ ORTIZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
cC 1002840648 DEILY FERNANDA JIMENEZ JIMENEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
cC 1002840648 DEILY FERNANDA JIMENEZ JIMENEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
cC 1002840648 DEILY FERNANDA JIMENEZ JIMENEZ EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
71 1002860532 EDWIN FERNANDO ALONSO ORTEGA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
71 1002860532 EDWIN FERNANDO ALONSO ORTEGA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
71 1002860532 EDWIN FERNANDO ALONSO ORTEGA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
cC 1002957085 JESSICA ALEJANDRA MERA VALENCIA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
cC 1002957085 JESSICA ALEJANDRA MERA VALENCIA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
cC 1002957085 JESSICA ALEJANDRA MERA VALENCIA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
cC 1002961052 ANGI ALEJANDRA SALAZAR CAMPO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
cC 1002961052 ANGI ALEJANDRA SALAZAR CAMPO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
cC 1002961052 ANGI ALEJANDRA SALAZAR CAMPO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
71 1002964408 JUAN CAMILO MERA VELASCO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
71 1002964408 JUAN CAMILO MERA VELASCO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
71 1002964408 JUAN CAMILO MERA VELASCO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
cC 1002965383 MARGIE VALENTINA CALVO HOYOS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
cC 1002965383 MARGIE VALENTINA CALVO HOYOS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
cC 1002965383 MARGIE VALENTINA CALVO HOYOS EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
cC 1002972111 LIZETH CAMILA SANCHEZ PENA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
cC 1002972111 LIZETH CAMILA SANCHEZ PENA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
cC 1002972111 LIZETH CAMILA SANCHEZ PENA EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO |NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
71 1002979703 JONY RONALDO MENZA CUENE EN FORMACION 5640 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREVIENT ADO [0S VINGULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO[PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
71 1002979703 JONY RONALDO MENZA CUENE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO| CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y
71 1002979703 JONY RONALDO MENZA CUENE EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO [NUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
71 1003102336 MICHAEL ANDRES ROSADA ZAMBRANO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES
71 1003102336 MICHAEL ANDRES ROSADA ZAMBRANO EN FORMACION 2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS

COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO | CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA




u 1003102336 MICHAEL ANDRES ROSADA ZAMBRANO EN FORMACION
T1 1003150542 MIGUEL ANGEL TUNUBALA PONCE EN FORMACION
T1 1003150542 MIGUEL ANGEL TUNUBALA PONCE EN FORMACION
T1 1003150542 MIGUEL ANGEL TUNUBALA PONCE EN FORMACION
TI 1003150569 [DIANA MARCELA MORALES CALAMBAS EN FORMACION
TI 1003150569 [DIANA MARCELA MORALES CALAMBAS EN FORMACION
TI 1003150569 [DIANA MARCELA MORALES CALAMBAS EN FORMACION
cC 1003150607 LUISA FERNANDA FERNANDEZ HURTADO EN FORMACION
cC 1003150607 LUISA FERNANDA FERNANDEZ HURTADO EN FORMACION
cC 1003150607 LUISA FERNANDA FERNANDEZ HURTADO EN FORMACION
cC 1003150636 JHENIFER CATALINA RIVERA ULCHUR EN FORMACION
cC 1003150636 JHENIFER CATALINA RIVERA ULCHUR EN FORMACION
cC 1003150636 JHENIFER CATALINA RIVERA ULCHUR EN FORMACION
TI 1003150736 YULT ANDREA TUNUBALA TOMBE EN FORMACION
TI 1003150736 YULT ANDREA TUNUBALA TOMBE EN FORMACION
TI 1003150736 YULT ANDREA TUNUBALA TOMBE EN FORMACION
TI 1003151113 ALEXANDRA SULEZ PECHENE EN FORMACION
TI 1003151113 ALEXANDRA SULEZ PECHENE EN FORMACION
TI 1003151113 ALEXANDRA SULEZ PECHENE EN FORMACION
T1 1003151173 MARIA CRUSITA SANCHEZ PILLIMUE EN FORMACION
T1 1003151173 MARIA CRUSITA SANCHEZ PILLIMUE EN FORMACION
T1 1003151173 MARIA CRUSITA SANCHEZ PILLIMUE EN FORMACION
cc 1004593986 LEIDY DANIELA GALINDEZ GAMBOA EN FORMACION
cc 1004593986 LEIDY DANIELA GALINDEZ GAMBOA EN FORMACION
cc 1004593986 LEIDY DANIELA GALINDEZ GAMBOA EN FORMACION
cc 1004743445 [ARACELY ERASO LAME EN FORMACION
cc 1004743445 [ARACELY ERASO LAME EN FORMACION
cc 1004743445 [ARACELY ERASO LAME EN FORMACION
cc 1004918248 YENCI TATIANA JURADO ORTEGA EN FORMACION
cc 1004918248 YENCI TATIANA JURADO ORTEGA EN FORMACION
cc 1004918248 YENCI TATIANA JURADO ORTEGA EN FORMACION
cc 1007352768 RODRIGUEZ PAJA EN FORMACION
cc 1007352768 RODRIGUEZ PAJA EN FORMACION
cc 1007352768 RODRIGUEZ PAJA EN FORMACION
cC 1007785158 ANTONIO JOSE MORALES YALANDA EN FORMACION
cC 1007785158 ANTONIO JOSE MORALES YALANDA EN FORMACION
cC 1007785158 ANTONIO JOSE MORALES YALANDA EN FORMACION
TI 1007826744 RUBEN FELIPE CUENE PERDOMO EN FORMACION
TI 1007826744 RUBEN FELIPE CUENE PERDOMO EN FORMACION
TI 1007826744 RUBEN FELIPE CUENE PERDOMO EN FORMACION

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE
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CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA
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2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|
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bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coEouuEATO. DA CEOUIN DO TICA ST IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEoe MCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coconucaTO. DA CEOUIN DO TICA ST IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scicona conac coTpaATE e INCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coconucaTO. DA CEOUIN DO TICA ST ITIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEone NCTITIAIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouucaTO. DD CEOUIN DO TICA ST ITIRIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEowe NCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bacocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

POR EVALUAR

LA APRENDIZ AL 1 DE AGOSTO NO HA CUMPLIDO CO LAS EVIDENCIAS

cocouuEaTO. DD CEOUIN DO TICA ST IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

POR EVALUAR

LA APRENDIZ AL 1 DE AGOSTO NO HA CUMPLIDO CO LAS EVIDENCIAS

lecowcinc ne acicona conac coTpaTeone nCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bacocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coconuEATO. DD CEOUIN DO TICA ST T LIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEowe MCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bacocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouuEATO. DA CEOUIN DO TICA ST IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne acicona conac coTpaTEowe nCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocouucaTO. DA CEOUIN DOLTICA ST T IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEone NCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coconucaTO. DD CEOUIN DOLTICA ST IRIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEoe MCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

coconucaTO. DA CEOUIN DO TICA ST IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne acicona conac coTpaTEowe MCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

coEouuEATO. Dan ccoinnomoa e oo
273006 - CONSOLIDAR LAS  RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS

CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

POR EVALUAR

POR EVALUAR

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

EL APRENDIZ AL 1 DE AGOSTO NO HA CUMPLIDO CO LAS EVIDENCIAS

lecowcinc ne acicona conac coTpaTEoe MCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

EL APRENDIZ AL 1 DE AGOSTO NO HA CUMPLIDO CO LAS EVIDENCIAS

POR EVALUAR EL APRENDIZ AL 1 DE AGOSTO NO HA CUMPLIDO CO LAS EVIDENCIAS

cocouuEaTO. DD CEOUIN DO TICA ST IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne acncona conac coTpaTEowe nCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE
INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA




cc 1064436957 LAURA DANIELA VELASCO FERNANDEZ EN FORMACION
cC 1064436957 LAURA DANIELA VELASCO FERNANDEZ EN FORMACION
cC 1064436957 LAURA DANIELA VELASCO FERNANDEZ EN FORMACION
cc 1064441400 JASMIN JOHANA YALANDA MUELAS EN FORMACION
cc 1064441400 JASMIN JOHANA YALANDA MUELAS EN FORMACION
cc 1064441400 JASMIN JOHANA YALANDA MUELAS EN FORMACION
cc 1193068800 DERLYN YULIETH [SANDOVAL CASTILLO EN FORMACION
cc 1193068800 DERLYN YULIETH [SANDOVAL CASTILLO EN FORMACION
cc 1193068800 DERLYN YULIETH [SANDOVAL CASTILLO EN FORMACION
TI 1193077706 YULIANA CAROLINA RUIZ RIVERA EN FORMACION
TI 1193077706 YULIANA CAROLINA RUIZ RIVERA EN FORMACION
TI 1193077706 YULIANA CAROLINA RUIZ RIVERA EN FORMACION
T1 1193102230 [DANIELA SOFIA YONDA TENORIO EN FORMACION
T1 1193102230 [DANIELA SOFIA 'YONDA TENORIO EN FORMACION
T1 1193102230 [DANIELA SOFIA YONDA TENORIO EN FORMACION
TI 1193215574 YEIMI PAOLA TUNUBALA CALAMBAS EN FORMACION
TI 1193215574 YEIMI PAOLA TUNUBALA CALAMBAS EN FORMACION
TI 1193215574 YEIMI PAOLA TUNUBALA CALAMBAS EN FORMACION
cc 1193592796 YEINY MARILT QUINONES PRECIADO EN FORMACION
cc 1193592796 YEINY MARILT QUINONES PRECIADO EN FORMACION
cc 1193592796 YEINY MARILT QUINONES PRECIADO EN FORMACION

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

| APROBADO

CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

coconucaTO. DD CEOUIN DO TICA ST IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne scncona conac coTpaTEone NCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bacocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

cocouuEATO. AR CEOUIN DO TICA ST ITIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne acncona conac coTpaTEone nCTITIcIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bacocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

cocouuEATO. DD CEOUIN DO TICA ST ITIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne acncona conac coTpaTEone nCTITIcIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

cocouuEATO. DD CEOUIN DO TICA ST ITIAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecowcinc ne acncona conac coTpaATEoe NCTITICIOMA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

cocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|

coEouuEATO. DA CEOUIN DO TICA ST IAIONAL
273006 - CONSOLIDAR LAS RELACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS
CON EL CLIENTE PARA GENERACION DE NUEVOS PRODUCTOS Y

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

lecoucinc ne scncona conac coTpaATEoe NCTITICIONA
273007 - IDENTIFICAR CLIENTES POTENCIALES PARA LA GENERACION DE

INUEVAS OPORTUNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO ESTRATEGIAS DE

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

bcocanea
273005 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION DE LOS

PRODUCTOS Y SERVICIOS BUSCANDO LA FIDELIZACION DE LOS CLIENTES

[APROBADO

(CC 10566163 - MARTIN ADOLFO ALEGRIA

2840 - FIDELIZAR AL CLIENTE INCREMENTADO LOS VINCULOS
COMERCIALES Y LOGRANDO LA RENTABILIDAD DEL NEGOCIO DE ACUERDO|
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